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Mit der System-
technik von
Sanha bietet das
Unternehmen
Peter Blau eine
echte Alternative.

eit 1965 ist die Firma
Peter Blau GmbH auf
dem osterreichischen
Haustechnik- und Metallhandels-
markt aktiv. Einen Namen ge-
macht hat sich das Unternehmen,
das von Karl Blau gegriindet
worden ist und seit 1980 von sei-
nem Sohn Peter Blau erfolgreich
weitergefiihrt wird, mit dem Ver-
trieb  von KME-Kupferrohren
und -produkten. Besonders im
Bereich der Kilte- und Klima-
technik hat die Firma Blau sich
eine exzellente Marktstellung er-
arbeitet. Neben den traditionellen
Geschiiftsfeldern  konzentriert
sich das Unternehmen auf das
Angebot von Rohrsystemen und
Systemtechnik fiir Heizung, Sa-
nitdr und Installationstechnik.

Neuaufbau in
dritter Generation

In dem Familienunternehmen,
das am derzeitigen Standort im
Siiden von Wien rund 20 Mitar-
beiter beschiftigt, ist seit einigen
Jahren bereits die dritte Genera-
tion am Werk. Mit Mag. Chris-
tian Blau ist der Sohn des derzei-
tigen Geschiftsfiihrers  Peter

Fir alle Verbindungstechniken:
Produktprogramm von Sanha.
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Alle Zangen

Bei der Firma Blau in Wien 23 sind alle Produktlinien von Sanha eingela-
gert, daher ist das gesamte Angebot sofort verfiighar.

Blau als Prokurist ganz be-
sonders intensiv mit dem Auf-
und Ausbau neuer Strukturen
und Geschiftsfelder beschiftigt.
»Meine erste grofie Aufgabe war
die Umstellung auf SAP, er-
zihlt der gelernte Betriebswirt.
Denn die Firma Blau ist eines
der kleinsten Unternehmen, das
die ERP-Software des deutschen
Herstellers nutzt. Doch nun gilt
seine ganze Aufmerksamkeit
dem Aufbau des Marktes fiir
Press- und Systemtechnik, mit
dem die Firma Blau die heimi-
schen Installationsbetriebe ge-
winnen mochte. Blau agiert da-
bei als Generalimporteur und
Vertreter von Sanha in Oster-
reich.

Sanha: Umfassendes
Produktprogramm

Sanha ist einer der grofiten deut-
schen Hersteller von System-
und Verbindungstechnik. Derzeit
werden rund 8.000 Produkte her-
gestellt. Das Produktprogramm
umfasst sémtliche Standardmate-
rialien, dic in Osterreich verar-
beitet werden: Kupfer, Edelstahl,
C-Stahl, Messing, Rotguss und
Verbundwerkstoffe. Dabei wer-
den alle gingigen Verbindungs-
techniken  berticksichtigt:  Im
Vordergrund steht heutzutage na-

tiirlich das Pressen, aber auch
Loten, Schweifen, Schrauben
und Stecken ist mit den Verbin-
dungslosungen von Sanha mog-
lich. Alle giingigen Dimensionen
von 6 mm bis 259 mm bzw. von
1/8“ bis 6 sind im Programm,
und selbstverstidndlich eignen
sich die Sanha-Losungen fiir
Heizung, Gas, Trinkwasser und
Solar sowie fiir alle weiteren ver-
wandten Anwendungen.

Fiir alle Presszangen
zugelassen

,Unser Focus liegt ganz klar auf
Press- und Systemtechnik®, sagt
Christian Blau. Fiir die Installa-
teure sieht er vor allem zwei Vor-
teile, die fiir seine Losungen
sprechen:

B Die Sanha-Pressfittings lassen
sich mit allen géingigen Presszan-
gen verpressen. Nach dem Motto
,JFreie Wahl fiir den Verarbeiter®
bleibt es dem Fachhandwerker
{iberlassen, sich fiir eine von ihm
priferierte Werkzeugmarke zu
entscheiden — oder einfach dieje-
nigen Presszangen zu benutzen,
die er bereits besitzt. Sanha hat
die Freigabe fiir alle Presswerk-
zeuge, die nach OVGW zugelas-
sen sind.

B Der Preisvorteil, den die Firma
Blau den Installateuren durch die
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schlanke Firmenstruktur des Fa-

milienunternehmens  und  das
spezialisierte  Leistungsangebot
weitergeben kann.

GroBprojekte und
Abholmarkt

Derzeit konzentriert sich Blau im
Bereich der Systemtechnik auf
die Betreuung von Grofprojek-
ten. Hier ist man erfolgreich,
weil die Vorteile des Systems
hier besonders gut zum Tragen
kommen und die Objektinstalla-
teure einen kleinen, engagierten
Partner mit einem umfassenden
Produktangebot zu schiitzen wis-
sen, Christian Blau: ,,Wir haben
alle Produktlinien bei uns in
Wien eingelagert und sind daher
immer lieferfihig.“ Von diesem
Angebot sollen in Zukunft ver-
stirkt auch kleinere Unterneh-
men profitieren konnen. Schon
jetzt stehen die Sanha-Systemld-
sungen allen Interessierten offen.
Einen besonders starken Impuls
erwartet sich Blau von dem neu-
en Firmengebiude, das im kom-
menden Jahr ebenfalls im 23.
Wiener Bezirk ertffnet werden
wird. Der derzeitige Standort ist
einfach zu klein geworden fiir
die Expansion des Unterneh-
mens, und vor allem wird dort
dann eine wesentliche Neuerung
umgesetzt werden konnen: Ein
Abholmarkt, bei dem die Monta-
geteams jederzeit einfach die be-
nitigten Produkte fiir die Bau-
stelle selbst abholen kénnen.

Der Zustellservice wird ebenfalls
ausgebaut. Derzeit sind fiir die
Firma Blau zwei eigene LKW in
Osterreich unterwegs, die bis
Salzburg und die Steiermark tig-
lich liefern. Noch in diesem
Herbst wird es eine Aufstockung
des Fuhrparks fiir den stidti-
schen Wiener Raum samt Umge-
bung geben, ein neuver Klein-
LKW kommt ab Oktober zum
Einsatz. Blau steht also bereit,
sich als Anbieter fiir Rohr-, Ver-
bindungs- und Systemtechnik am
Haustechnikmarkt zu etablieren.




